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| EYMOUTIERS B La 39° vente d’automne s’est déroulée samedi 14 novembre

Les bois sur pied au cceur de la vente

La plus importante vente
de bois sur pied s'est dé-
roulée samedi 14 novembre
dans la salle des fétes d'Ey-
moutiers. Elle était organi-

. sée par Claude Rocha, ex-
pert forestier.

Le cadre. Les bois pro-
posés a la vente sont

! des bois issus de proprié-

taires privés uniquement.
Ils sont mesurés et esti-
més sur pied, avant la
vente. Le propriétaire dis-
pose d’une possibilité de

| retrait si la meilleure offre
ne correspond pas a la va-

leur.

Un cahier regroupant les
bois est rédigé et envoyé
aux professionnels des dé-
partements limitrophes et
régionaux.

Le jour prévu de la vente,
les professionnels se sont
réunis ici a Eymoutiers et
lot par lot, ils ont proposé
un prix d’achat. Si la
meilleure offre était supé-
rieure a la valeur estimée
le lot a été attribué. Si I'of-

. fre était insuffisante, le lot

a été retiré. A l'issue de la
vente, les contrats d’achat
ont été signés. Ce systeme
de vente est donc tres dif-
férent des bois vendus
abattus bord de route.
La vente. Pour cette
vente, le cahier était

SALLE DES FETES, EYMOUTIERS.

composé de 66 lots de ré-
sineux et de feuillus cor-
respondant a 50.000 m*® de
bois plus des taillis et pe-
tits bois d’une valeur esti-
mée a 2.000.000 € qui fut
diffusé en 230 exemplai-
res. Autant dire que la sal-
le des fétes était pleine ce
matin-la 2 Eymoutiers.
La demande. La de-
mande est corrélée par
les conditions économi-
ques actuelles qui déter-

Les nombreux professionnels sont attentifs aux offres.

minent directement les ty-

pes de produits
recherchés (réduction de
la demande pour les gros
bois de charpente, les bois
a traverse....)

La demande est par con-
tre forte et en améliora-

~ tion pour les bois moyens

dont I'exploitation permet
le traitement par les en-
gins actuels (téte d’abatta-
ge, porteur) pour les rési-

neux. Les feuillus de
bonne qualité sont a nou-
veau demandés avec des
prix en hausse.

La rapide modification
de la conjoncture et la né-
cessité d’exploiter ce qui

‘se vend expliquent le fort

pourcentage d’invendus
mais ce systeme de vente
permet de conserver sur
pied les invendus en at-
tendant de meilleurs
jours. &




