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EN LIMOUSIN... ET PAS AILLEURS!

La Région lance la marque
«Osez le bois du Limousin »
pour faire connaitre -
son savoir-faire et valoriser
les produits.

Etienne Moyat,
sculpteur

sur bois,

réalise des objets
dedécoration

et du mobilier
Sur-mesure.

I
OSEZ LE B*IS

du LIMOUSIN

. @

¥ du

vy,

La « marque bois » permet
aunréseau de professionnels
demettre en lumiére

leur savoir-faire et de valoriser
Porigine des produits.
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Le bois Limousin prend de ’'avance

En lancant la marque «Osez le bois du Limousin », la Région

dote toute une filiere économique d’une nouvelle visibilité et valorise
un savoirfaire reconnu.

Clest fait. Les profession-

nels de la filiere bois
de la région peuvent afficher
la marque «Osez le bois du
Limousin». Les adhérents
pourront ainsi revendiquer leur
appartenance a ce réseau de
professionnels lors de manifes-
tations publiques et apposer
une estampille sur leurs produits.
Une démarche rare en France,
a l'échelle de toute une chaine
économique. Menuisiers,
constructeurs, mais aussi
sculpteurs, designers, labora-
toires de recherche, sans oublier
les professionnels de la sylvi-
culture et de la scierie: tous

peuvent désormais parler d'une
seule voix.

Savoir-faire et territoire

Ce nouvel outil, porté par la
Région, a trois ambitions : mettre
en lumiére une filiére qui compte
200 entreprises en Limousin et
emploie directement 9400 per-
sonnes au savoir-faire reconnu,
valoriser le territoire et revendi-
quer l'origine de produits d'excel-
lence, souvent innovants. «La
localisation des produits, c'est
important. Les clients veulent
savoir tout ¢a», observe Etienne
Moyat qui crée des piéces déco-
ratives en bois, totems et mobi-

lier sur-mesure a Saint-Léonard-
de-Noblat (Haute-Vienne). Clest
dailleurs lui qui a fabriqué les
trois trophées remis lors du lan-
cement de la marque a I'hotel de
région. Mickaél Henry, jeune ébé-
niste, a regu le prix de I'apprentis-
sage, Brive Tonnelier-Foudrerie
Francois celui qui récompense
le savoir-faire et l'excellence, et
le cabinet d’architectes Spirale
pour la construction-bois.

Développer

P’économie locale

Apres des études d'ébéniste,
Etienne Moyat exporte au-
jourd’hui ses piéces a Dubai,

Djakarta, Cancun, Bucarest, en
Allemagne ou encore en Asie.
«La plupart de mes clients sont
a l'étranger. Ils apprécient le
Limousin. Beaucoup y ont une
attache familiale. Clest une région
de coeur», explique celui qui
«reste trés attentif au soutien de
I'économie locale». Ses caisses
d'expédition en bois proviennent
de Brive, ses articles d'emballage
et de quincaillerie de Limoges
et son bois de Vicg-sur-Breuilh,
a trente kilométres de chez lui.
«Ca me parait logique. Je suis en
accord avec moi-méme et mon
environnement.» ]



